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Mit smarter Konstruktion
zum einfachen Bauteil

er Heimwerker mochte kemnen
D Hammer, sondern er machte ein

Regal an der Wand befestigen
— diese Erkenntnis sollte man sich auch
dann immer wieder ins Gedachtnis ru-
fen, wenn man kamplexe und hochbean-
spruchbare Komponenten und -systeme
herstellt. Denn: Eigentlich wollen unsere
Kunden ja — um ein Beispiel zu nennen —
kemn Gehause fur den Ladestecker eines
Elcktrofahrzeugs. Sie fertigen E-Autos
oder Ladesysterne und diese brauchen

Strom. Um den Strom ins Fahrzeug zu
bekommen, hraucht man einen Stecker,
und der Stecker braucht ein Gehause,
das verschiedene Anforderungen erfal
len muss.

Wir sind also nicht aufgefordert, die kom-
plexeste Lisung 2u finden, sondern eher
eine, die nicht aulfalll und die zugleich
die spezifischen Anforderungen am bes-
ten ertilit — und die auch aus Kostensicht
(berzeugt. Bei der Entwicklung elner sol
chen Losung kann eine Erkenntnis des
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Schriftstellers. und Piloten Antoine de
Saint-Exupéry als Leitiinie dienen: »Etwis
ist nicht dann vollkommen, wenn man
nichts mehr hinzufagen kann, sondern
wenn man nichts mehr weglassen kann «
Einfach Ist somit gut aus Sicht der Kun-
den - zum Beispiel, indem sie van uns
varmontierte, einbaufertige Bauteile und
Module erhalten, weil wir zusatzliche
Funktionen in das Teil inteagrieren konn-
ten. Dann sparen sie Montageaufwand
sowie oft auch Bauraum und Gewicht.
Damit die Kunden es einfacher haben,
missen wir -oft ganz schon smart sein.
Eben darin liegt sowoh| die Herausiorde-
rung als auch die Genugtuung und Freu-
de dariiber, wenn wir unseren Kunden
eine solche smarte Losung prasentieren
kannen. Deren Fnistehung Ist oft kein
sinfacher Prozess, Es sind Iterationsschrit
te natig, man braucht Erfahrung und Er-
findergeist - und Smartness.

Manchral sicht man es dem Bautel
dann an, dass s smart ist. Oft aber hegt
die Smartness auch im Werkzeug oder in
den Prozessen der flexiblen und hochef-
fizienten Produktion. Das ist, dus unse-
rer Sich1, die optinale Kombination von
winfach und smart In der industrielien
Produktion: Damit der Kunde es ssimplow
hat, mussen seine Zulieferpartner sman
sein. Smarte Kunden wissen das,
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